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Репутационная  
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Классические задачи 

• Привлечение целевой аудитории 
 

• Увеличение объема продаж  на 
сайте и максимизация прибыли 

 

• KPI: 
 CPC, CPO, ROI … 



  А если нет продаж? 



Реальный кейс 

 

• FMCG бренд 

• Косметика 



Задачи 

• Занять максимальную долю 
рынка в основной сезон 

 

• Обойти конкурентов 

 

• Минимизировать продажу 
контрафакта и серого товара 



  Есть решение 



  Готовим 3 сайта 
  Шаг 1 



Ч 

x 10 

x 1 



Нужно занять 3 позиции 

•Но как? 
• При размещении объявлений 

Яндекс вправе по своему 
усмотрению признавать 
объявления сходными 
https://legal.yandex.ru/direct_display_rules 
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Нужно занять 3 позиции 

• 1. Группа в социальной сети 
(НЕ кликабельное) 

• 2. Имиджевый сайт бренда 
(НЕ кликабельное) 

• 3. Витрина продавцов 
(Кликабельное) 

 



Витрина продавцов 



Витрина продавцов 



Нужно занять 3 позиции 

• Еще один вариант 
 

• Диллер 1 

• Диллер 2 

• Диллер 3 

 



  Подключаем роботов 
  Шаг 2 



Больше продаж за  
меньшие деньги и время 

http://www.everydaychristian.com/images/uploads/Free_Button(2).jpg
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  Экономим 10% - 60% 



Шаг 3 
 

Борьба с контрафактом 
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  Борьба с контрафактом 



Проблема с контрафактом 

• Маржа больше чем у 
легальных продавцов 

• Готовы платить больше за 
контекстную рекламу 

• Не дают занимать выгодные 
позиции легальным 
продавцам 



Защита 

• Нелегальное использование 
торгового знака 

• Шаблоны юр. Документов 
 В Яндекс 

На контакты магазина 

На контакты владельца домена 

 В хостинг 



Google 

• Блокирование торговой 
марки в Google 

• https://services.google.com/in
quiry/aw_tmcomplaint?hl=ru 

http://services.google.com/inquiry/aw_counterfeit
http://services.google.com/inquiry/aw_counterfeit
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Результаты и KPI 



Показы в верхнем блоке 



Предотвращено переходов 

• При 1 000 000 показов и 
средней кликабельности 10% 
в верхнем блоке, 
предотвращено 100 000 
переходов на сайты 
конкурентов.  



Бюджеты 



Переходы и продажи 

 



Конечный результат 
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  Клиент доволен !!! 



Revolver  Technology - Контекстные стратегии для крупных брендов, 

управление кампаниями, мультиканальные решения и комплексная экспертиза  

 

 

 

 

Revolver Technology Agency   

ОПЫТ работы с крупнейшими 

брендами более 15 лет 

Отчеты понятные  

ЛЮБОМУ сотруднику  

ПОДДЕРЖКА 24/7 

Более 50 репутационных  

кампаний в контексте 
 



29 

http://eLama.ru/webinar/ 



  Вопросы 


